
RA5 Disposiciones,
Innovando 

para cada cliente
Somos una empresa con 30 años de

experiencia y que ha ido creciendo con
sus clientes de la gran distribución

desarrollando productos específicos
para cada uno de ellos.

E
n España y Portugal, RA5 Disposi-
ciones viene trabajando con Alcam-
po, Continente, Modelo, Bonjour, In-
termarché, Jumbo, Leclerc, Netto, El
Corte Inglés, Bricor, Decathlon, Le-

roy Merlin, Vedecora, Boulanger, Bricomart,
Aki, Brico Depot, Bricorama, Brico King, Ady
Bricolage, etc y creciendo con ellos, tanto
atendiendo a las necesidades que presentan
como adelantándose a ellas y presentando
proactivamente nuevos diseños y desarrollos.

Contamos con 8 centros de producción en
Europa y 650 profesionales, al servicio

del grupo Rasec; un Despacho propio de Di-
seño y Prototipos que nos permite desarrollar
productos personalizados en breves plazos de
tiempo; y un equipo de montadores propio,
con mucha experiencia que asegura el mon-
taje y acorta los tiempos de respuesta.

Utilizamos maquinaria de última genera-
ción, cortadoras laser y punzonadoras con
control digital, robots de soldaduras y cade-
nas automáticas de pintura.

Uno de los segmentos en los que nuestro
esfuerzo y dedicación ofrecen mayor des-

arrollo es en el del
mobiliario de cajas re-
gistradoras, donde cre-
emos haber logrado
con las nuevas gamas
de cajas registradoras
una revolución ergo-
nómica y estética que
redundarán en un
mejor rendimiento.

Entendemos que
el punto de cobro es uno de los lugares más
importantes de la tienda, y por ello hemos
creado nuevos muebles que ofrecen claras
ventajas:

Para el distribuidor: ahorro de espacio,
200 mm menos de longitud; puesto de traba-
jo ergonómico y compacto de 350 mm; nu-
merosos accesorios opcionales como sistemas
de lupa antihurto, lámpara numerada, cajón
de moneda, cinta de cierre, rodapiés, etc.

Para el personal, espacio optimizado con
equipo informático posicionado en parte tra-
sera y accesorios que permiten una mayor
accesibilidad y una posición de trabajo más

confortable, incorporación de scanner de pro-
ducto que ahorra 20 cms.

Para el cliente, bandeja sujeta cesta que
facilita el embolsado a los lados o detrás de
la caja, bandeja sujeta bolso de mano, sopor-
te pinpad giratorio, etc.

Servicio llave en mano

Denominamos así al servicio que ofrece-
mos a los clientes que va desde la crea-

ción del plano de la tienda con cada jefe de
sector metro a metro, hasta el montaje y la fi-
jación de la cartelería. Un director de expan-
sión, puede con un solo interlocutor manejar
todo el proceso de implantación de un nuevo
punto de venta.

El desarrollo de nuevos productos es nues-
tra manera de hacer negocios. Gracias a

nuestra capacidad de innovación e investiga-
ción contamos con clientes fieles desde hace
más de 20 años, como por ejemplo Leroy
Merlin; y les ofrecemos para cada tienda
nuevas formas de mejorar sus ventas. Dedi-
camos entre el 10 y el 15% de nuestra factu-
ración a investigación y desarrollo de nuevos
productos, contando con las participación de

nuestros clientes.

Las ferias y los via-
jes, permiten esta-

blecer contactos, pre-
sentar nuevas gamas
y observar nuevas
tendencias, así como
aquello que nuestros
competidores están
haciendo. Nos sirven

para comunicar nuestra imagen de empresa
y como lugar de encuentro e intercambio de
ideas con clientes.

Puntos fuertes

En primer lugar nuestra experiencia y
nuestros conocimientos técnicos, junto a

una agilidad logística importante son venta-
jas claras que aprecian nuestros clientes.

El grupo lleva desde 1963 trabajando
codo a codo con los distribuidores de los
mas variados sectores, y aprendiendo a des-
arrollar las enseñas de cada uno, por toda
Europa.

UTILIZAMOS TODOS LOS
MEDIOS DE NUESTRA

PLANTILLA PARA DISEÑAR,
FABRICAR E IMPLANTAR EN LOS

PLAZOS PREVISTOS
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